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CustHubとは

機能紹介

ーマーケティングツール、セールスツール、サービスツール、

CMSツール、オペレーションツール、コマースツール

プラン紹介

ーStarter Plan、Professional Plan、Executive Plan

活用事例
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Marketing Webサイトへの集客、CV率の向上、リピーター獲得、といった
マーケティング施策を実施できます

Sales 注文をトリガーにした施策・タスク処理などのワークフロー設定

が可能になります

Service お客様からのサポート対応を一元管理できます

チャット・フォーム・メールでの問い合わせに対応

CustHubとは
CRM・マーケティング・セールス・カスタマーサービスのオールインワンツールをお客様専用にカスタマイズしたもの

CRM

お客様情報・注文情報・問い合

わせ情報を一元管理します
＋

CRM機能に加えて、Marketing・Sales・Serviceどの機能を追加するかはご希望に応じて自由に組み合わせられます
◆プランと価格表：  https://www.hubspot.jp/pricing/marketing?term=monthly&edition=professional

https://www.hubspot.jp/pricing/marketing?term=monthly&edition=professional


ビジネス課題を解決効率的なセールスプロセス

リピーターカスタマーの獲得

競争力の強化

カスタマーサポートの向上

データ分析と洞察

リードの管理と追跡

顧客とのコミュニケーション強化

マーケティング効果の向上

ウェブサイトの最適化

チームコラボレーションの

改善
効率的なタスク管理 データ分析と戦略の最適化

CustHubはどのようなことが
できる？

企業が顧客との関係を構築し、育成し、成長させるためのツールとリソースを提供



機能紹介 DX化を加速させ更なる事業の拡大に

メールの一括管理契約書・請求書・見積書管理

コンタクト管理 ウェブチャット会社・取引管理 タスク管理

ミーティング設定Gmail、Outlook、Microsoft Exchangeとの連携



Starter Plan Professional Plan Executive Plan Executive Plus Plan Premium Executive Plan

価格 ¥400,000〜 ¥650,000〜 ¥900,000〜 ¥1,500,000〜 ¥2,000,000

コンタクト管理カスタマイズ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

会社データカスタマイズ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

取引データカスタマイズ ✖️ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

タスク管理 ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

Gmail、Outlook、Microsoft Exchangeと
の連携設定

⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

Eメールテンプレート作成 ✖️ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

HPウェブチャット設定 ✖️ ✖️ ⚫︎ ⚫︎ ⚫︎

Marketing Hub　STARTERプラン1年無料 ✖️ ✖️ ✖️ ⚫︎ ⚫︎

Sales Hub　STARTERプラン1年無料 ✖️ ✖️ ✖️ ✖️ ⚫︎

プラン紹介
手軽にデジタルマーケティングを始める機会を提供



活用事例
今まで紙ベースで管理していたもの

がWEB上で一括管理ができる。
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